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fUr Banken und Versicherungen

20% Response zur Eroffnung eines Fondsdepots

Kunde: Sparkasse Duren
Bereich: Geldanlage / Altersvorsorge
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Die Ausgangssituation

In Zeiten von Niedrigzinsen ist die Investition in Fonds eine
sinnvolle Strategie zur Vermdgenssicherung und -mehrung.

Die Fondskultur in Deutschland ist jedoch im Vergleich zu den
angelsachsischen Landern unterentwickelt. Deshalb hat die
Sparkasse DUren das strategische Ziel, mehr Privatkunden zur
Eroffnung von Fondsdepots zu motivieren.
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Die Aufgabe

Beratungstermine mit Neukunden generieren zur Eroffnung von
Fondsdepots und Abschlusse im Wertpapiersparbereich.
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Die Losung

— Unter dem Motto

“Morgen ist einfach — Investieren Sie in Werte, an die Sie
personlich glauben.”

wurden Beratungseinladungen mit einer Logoloop
Endlosfaltkarte als Mailingverstarker verschickt.

Das Logoloop inszenierte innovative Fonds, die in Bereiche wie
Nachhaltigkeit, boomende Metropolen oder das Internet-of-
Things investieren.

— Im Nachgang wurden die Empfanger durch die ,Digitale Filiale®
der Sparkasse Duren telefonisch kontaktiert.
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Werbeinformation

(]
] Sparkasse

Sparkasse Diiren - Postfach 10 24 63 - 52324 Diiren Sparkasse Diiren
Ecke Schenkel-/ Zehntho
52349 Dren
Herrn
Max Mustermann Das Team des »
BeratungsCenters Jilich
MusterstraBe 12 Telefon 02421 127-0
Telefax 02421 127-4102
12345 Musterstadt info@skdn.de
Juni 2020
Investieren Sie in Werte, an die Sie persdnlich glauben.
Sehr geehrter Herr Mustermann,
wer in bewegten Zeiten Geld sparen méchte, fragt sich: Wie kann ich meine Wertevorstellung mit guten h

Ertragschancen verbinden?

Welche Maglichkeiten kann ich nutzen, um von Megatrends wie Nachhaltigkeit, Digitalic* -
Immobilien in boomenden Metropolen zu profitieren? Da jeder Mensch ander~ "~
innovativen Geldanlage hat, verbinden wir lhre individuellen Werte ~*
Produktlésungen. p \
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Morgen ist einfach: - 6
Vs

* Ab 25 Euro monatlich
* Borsentaglich verfiigbar
* Flexibel anpassbar

Gemeinsam finden wir Ihre individuelle Lésung. Vereinbaren Sie am b. 4 ‘ :
TERNAME<< telefonisch unter >>OETEL<< oder per E-Mail an >>BERAT.
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Freundliche GriiRe ‘ ¥

" comsd
Weigang Steven
Mbchten Sie unsere Produktinformationen nicht mehr erhalten, knnen Sie der Zusendung bei der oben g
wvaw.sparkasse-dueren. jederzeit wi hen.
Diese ion kann ein sch nicht ersetzen. Allein verbindliche Grundlage fiir den Erwerb v
jeweili i i ionen, die und die Berichte, die Sie in deutscher,

der jeweiligen Fondsgesellschaft erhalten.
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Sparkasse Diren Vorstand: Uwe Willner (Vorsitzender) Telefon: (024 21)127-0 BIC: SDUEDE33XXX ¥

Ecke Schenkel-/ Udo Zi Or. Gregor inski  Telefax: (024 21) 1 27-405099 BLZ: 39550110 y }

52349 Diiren i des woww.sparkasse-dueren.de o Kasse
1771 (AG Diren) Landrat Wolfgang Spelthahn info@skdn.de Qina g 3 ! spar

Anstalt des offentlichen Rechts eltma A R puren

Sparkassen-Finanzgruppe
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Das Ergebnis

— 20% der Empfanger haben nach telefonischer Akquise einen
Beratungstermin vereinbart.

— Die Empfanger konnten sich uberdurchschnittlich oft an
das Mailing erinnern.
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Feedback

"Mit den Ergebnissen des Mailings und der VertriebsmalBnahme sind wir sehr
zufrieden. Diese sind sowohl bei unseren Kunden, als auch bei den
Beraterinnen und Beratern gut angekommen."

A Julia Steven

4' ' Vertriebssteuerung
-y Sparkasse Duren
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Fuhlbar mehr Wirkung

@ 02191 - 98370
24

intouch@touchmore.de

C?) www.touchmore.de [?) Link zu dieser Case Study


https://www.touchmore.de/referenzen/erfolgsgeschichten/item/20-response-zur-eroeffnung-eines-aktiendepots

